
展示会商談会 出展予定･検討中のみなさまへ 

販路開拓にお役立てください 

 

 

 

 
 

このセミナーでは、「展示ブースのディスプレイ方法」、「引きつけるキャッチコピー」、 

「商談につながるセールストーク」など、貴社の展示会の効果をあげるノウハウを 

みなさまとディスカッションしながら学びます。 

出展をご検討中の方、販路拡大を目指す方もぜひご参加ください。 

 

 

 

 

日  時 : 年６月５日（水）  

場  所 : 明石商工会議所ビル ５階 研修室 （明石市大明石町 1-2-1） 

定  員 : １２名（先着順） 

受 講 料 : 無 料 

申込方法 : 当財団ホームページ（http://www.aipf.or.jp/）からお申込みいただくか 

下記の参加申込書にご記入の上、FAXください。 

主  催 : （一財）明石市産業振興財団  明石市大明石町 1-2-1  TEL 078-918-0331 

※ご記入いただいた個人情報は 当財団が実施する各種事業の企画、案内、情報提供に利用することがあります。 

【ＦＡＸ】 078-918-0332  明石市産業振興財団行   2019.6.5(水) 「展示会の魅力づくり!!」参加申込書 

事業所名  

所 在 地 〒 

ＴＥＬ  ＦＡＸ  

参加者氏名  所属・役職  

業種・営業内容  

ご参加にあたってお伺いいたします。（当てはまる箇所に〇印をつけ（ ）内をお答えください。） 

１．過去、展示会に出展したことはありますか。 

は い（展示会名                  ） ・ いいえ 

２．今後、出展を予定していますか。 

は い（展示会名                   ） ・ いいえ ・ 検討中 

３．展示会の出展について、どのような課題をお持ちですか。 

    

 

 講 師 ： 細 谷
ほそたに

 佳 史
よしふみ

   兵庫県よろず支援拠点コーディネーター 

洋菓子製造メーカーマーケティングセンターにて販売促進・商品企画部長を経て、Ｈ１８年に 

アーティステーブルプッシュピンを設立。マーケティングアドバイザーとして従事する中、 

（独）中小企業基盤整備機構にて販路開拓コーディネーターとして幅広い支援活動を行っている。 

はじめての出展 

アピールできるかな… 

興味はもってくれたが 

商談の機会がみつからない… 

出展したが 

成約につながらない… 

 


