
７月２２日までに、上記申込書をＦＡＸしていただくか、        加古川市ものづくり支援センター  tel:079-427-9235 
 もしくは右記ＨＰからお申し込みください              HP http://kakogawamonodukuri .jimdo.com/ 

申込方法・問い合わせ先 

事業所名 TEL： 

所在地 FAX： 

参加者名 ①                                                                         ②                                          

   

主催：加古川市 

後援：東播磨県民局、加古川商工会議所、東播磨ものづくり交流会、 （一財）明石市産業振興財団 

           但陽信用金庫 

   販路開拓や新規市場開拓の促進を目的に、販路開拓手法の１つである展示会での事前の取組みや、
会期中の営業・商談、展示会後のアフターフォローまで、展示会の効果を最大限に得るための“攻略法”
を解説いたします。 
   はじめて展示会に参加を検討している方、または以前に出展したけれどうまく商談につながらなかった
という方はぜひご参加いただき、展示会を攻略しましょう！ 

出口  康介 氏 

出口総合コンサルティング代表 
 

船井総合研究所等で営業コンサルタントとして数多くの実績を積む。 

現在は、これまでの経験をフルに活かし､出口総合コンサルティング 
の代表として『中小企業の即時業績アップ』を主なテーマとして様々な 
業種の中小企業を支援している。 

講師紹介 

会  場 

対  象 

定  員 

参加費 

日  時 ２０１６年 ７月 ２７日 （水） １４：００  ～  １６：００ 
 
加古川駅南まちづくりセンター ３階 セミナールーム 
（加古川市加古川町寺家町45 ＪＡビル） 
 
展示会の出展企業の経営者、出展担当者、マーケティング担当者 等 
 
３０名  （  １社／２名までご参加いただけます  ） 
 
無  料   

ＦＡＸ． ０７９ － ４２４ － １３７３ 

プログラム    １．企業の販路拡大の戦略 
           マーケティングと広報手段の活用 
 
   ２．成果につなげる展示会活用術 
           ① 出展の目的や成果を得るための事前準備 

           ② ブースを魅力的に魅せるコツと働きかけ 
           ③ 出展後のフォローの重要性 

■ セミナー概要 


